ESTRATEGIAS PARA LA DIVERSIFICACIÓN DE LA RECAUDACIÓN DE FONDOS: 

ASEGURE LA SOSTENIBILIDAD DEL PROGRAMA A LARGO PLAZO
Incremente la recaudación de fondos (planeando para el éxito)

¿Cómo asegurar la sostenibilidad de su programa?

1. Consiga un “compromiso” de su Junta y personal. Su Junta debe ver a la recaudación de fondos como la principal responsabilidad y estar comprometida con la diversificación de las fuentes de recursos.

2. Considere formar un grupo consejero de personas influyentes en su comunidad quienes estarían dispuestos a asesorar a su Junta sobre las estrategias de gran alcance para la recaudación de fondos. ¿Quiénes podrían ser? 

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

3. Desarrolle un cuadro claro de sus fuentes actuales de fondos.

4. Determine las necesidades futuras de su programa.

5. Identifique cuáles fuentes de recursos pueden impactar razonablemente.

6. Desarrolle un plan de recaudación de recursos de tres a cinco años que sea realista y optimista.

7. Monitoree regularmente el plan para asegurarse que está dentro del itinerario.

Cortesía de la Dra. Musan G. Weinberger, presidente, Mentor Consulting Group.

 Diversificando sus fuentes de recursos

¿Por qué debería diversificar?

1. Si usted tiene solamente una fuente de recursos, ésta podría agotarse fácilmente —una subvención, por ejemplo.

2. No espere a que suceda una crisis. Integre gradualmente nuevas estrategias. Usted desea cambiar de fondos.

3. Construir una base de recursos estable y diversificada le dará algún respiro.

4. Una base de recursos estable y diversificada dará una buen impresión a los donantes individuales y aportantes corporativos. Estas personas, organizaciones y comercios buscan determinar su estabilidad financiera antes de decidirse a invertir.

5. Si más del 30% de su presupuesto depende de una sola fuente de recursos, usted debe pensar seriamente en diversificar su base de recursos.

Fuentes potenciales de recursos (seis categorías principales)

1. Gobierno 

· A favor:

· En contra:

· Consejos:

2. Fundaciones privadas 

· A favor:
· En contra:
· Consejos:

3. Apoyos corporativos 

· A favor:
· En contra:
· Consejos:

4. Eventos especiales o de terceras partes 

· A favor:
· En contra:
· Consejos:

5. Solicitud anual e individuales

· A favor:

· En contra:
· Consejos:

6. Otras: United Way, Crédito de impuestos, en especie
· A favor:
· En contra:
· Consejos:

Cortesía de la Dra. Susan G. Weinberger, presidente, Mentor Consulting Group.

 Atrayendo a donantes individuales 

Componentes esenciales de cualquier plan
1. Proporcione una entrada regular de dinero en efectivo (subsidios a corto plazo), donaciones pequeñas de una gran cantidad de personas.

2. Establezca una base de donantes (subsidios a largo plazo). Cultive un regalo importante posteriormente.

3. Tres estrategias principales para obtener dinero de donantes individuales:

· Solicitud personal;

· Correo directo; y

· Solicitudes telefónicas.

De acuerdo con una encuesta realizada en 1996 (Independent Sector), las personas que hacen contribuciones a organizaciones de caridad lo hacen por las siguientes razones:

Se lo solicitó alguien a quien conoce bien 


72.1%

Ha sido voluntario en la organización


60.7%

Se lo solicitó el clérigo




59.1%

Leyó o escucho una historia nueva



43.3%

Se lo solicitaron en el trabajo




38.2%

Desarrolle un plan para la recaudación de fondos

· Evalúe sus necesidades;

· Establezca sus metas;

· Planee su estrategia;

· Desarrolle un calendario de un año para la recaudación de fondos;

· Incremente su plan;

· Evalúe regularmente; y

· Reevalúe el plan y haga ajustes si es necesario.

Cortesía de la  Dra. Susan G. Weinberger, presidente, Mentor Consulting Group.

